
SKALERING GENNEM DIGITALISERING OG INTERNATIONALISERING 

MARKEDSAFDÆKNING VEDRØRENDE INDKØB AF KONSULENT 

GENERELLE OPLYSNINGER 

Udbuddets titel:    Markedsafdækning forud for indgåelse af aftale om: 

Udbyder: 

Adresse: 

CVR nr.: 

Dato: 

Deadline for tilbud: 

Spørgsmål og tilbud rettes til: 

Tlf. nr. og e-mail: 

PRÆSENTATION AF UDBYDENDE VIRKSOMHED 

BESKRIVELSE AF OPGAVEN UNDER MARKEDSAFDÆKNING 



Udover ovenstående beskrivelse af projektet vil tilbudsgiver blive mundtligt briefet om projektet af 
udbyder, såfremt det ønskes/er nødvendigt.  

OPGAVENS MÅL OG SUCCESKRITERIER  

Tilbudsgivers succesfulde leverance omfatter følgende målbare resultater, milepæle og delmål: 

FORVENTET KONTRAKTSUM OG TILBUDSSPECIFIKATION  

Vi forventer, at det skriftlige tilbud som minimum indeholder:  
• En kort præsentation af tilbudsgiver med referencer og historik
• Skriftlig bekræftelse på at tilbudsgiver kan leve op til de ovenfor beskrevne krav
• Angivelse af pris
• Evt. mængderabat
• Forventet tidsplan
• Evt. forudsætninger for tilbuddet
•

Vi understreger at tilbudsgiver alene må give tilbud på den efterspurgte leverance. Ydelser af 
eksekverende eller implementerende karakter kan ikke godkendes.

Det endelige tilbud vælges af udbydende virksomhed ud fra en vurdering af bedste sammenhæng 
mellem pris og kvalitet. 
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