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MARKEDSAFDZKNING VEDRORENDE INDK@B AF KONSULENT

GENERELLE OPLYSNINGER

Udbuddets titel: Markedsafdaekning forud for indgaelse af aftale om:
Marketing automation

Udbyder: LEMCO Rehab & Fysio ApS

Adresse: Fabriksvej 3

CVRnr.: 40159916

Dato: 30 Maj 2022

Deadline for tilbud: 21 Juli 2022

Spergsmal og tilbud rettes til: carsten@lemco.dk
TIf. nr. og e-mail: 3325 4002

PRZESENTATION AF UDBYDENDE VIRKSOMHED

Vi opfinder, producerer og leverer mobilitetstraenere til brug for personer i karestol og darlig
gaende, samt til traeningscykler til brug i en hospitalsseng. Lemco er eneste producent i
verden af en sengecykel der kan sasttes pa selve sengen.

Vi er born global og har kunder i store dele af verden og vil gerne udbrede kendskabet til
denne type dansk velfeerdsteknologi.

BESKRIVELSE AF OPGAVEN UNDER MARKEDSAFDZEKNING

Grundet vores lille storrelse ansker vi at udnytte marketing automation saledes at vi kan
handtere flest mulig kunder med de resourcer vi har tilgeengelig. Vi gnsker at fa identificeret
og afprovet hvilke “automations” der skal til for at gge vores outreach og handtere nye og
eksisterende kunder bedst muligt udfra hvad de har kebt - der skal leegges en automation
strategi der kan veere “selvkgrende”. Vi gnsker hjeelp til en strategi som understotter
kontakt og udbygge vores salg til eksisterende kunder. Vi vil gerne have vejledning og test
en digital salgsmaskine gennem adwords, Linked-in og Facebook SOME mod professionelt
marked hovedsagelig Europa. Herunder pa Fransk / Engelsk og Tysk. Strategien skal
malrettes til at vores to hovedprodukter konverterer enten hard eller soft konvertering.
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Udover ovenstdende beskrivelse af projektet vil tilbudsgiver blive mundtligt briefet om projektet af
udbyder, safremt det enskes/er ngdvendigt.

OPGAVENS MAL OG SUCCESKRITERIER

Tilbudsgivers succesfulde leverance omfatter folgende malbare resultater, milepesele og delmal:

FORVENTET KONTRAKTSUM OG TILBUDSSPECIFIKATION

Vi forventer, at det skriftlige tilbud som minimum indeholder:
e En kort praesentation af tilbudsgiver med referencer og historik
o Skriftlig bekreeftelse pa at tilbudsgiver kan leve op til de ovenfor beskrevne krav
Angivelse af pris
Evt. meengderabat
Forventet tidsplan
Evt. forudsaeetninger for tilbuddet

Vi understreger at tilbudsgiver alene ma give tilbud pa den efterspurgte leverance. Ydelser af
eksekverende eller implementerende karakter kan ikke godkendes.

Det endelige tilbud velges af udbydende virksomhed ud fra en vurdering af bedste sammenhaeng
mellem pris og kvalitet.
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