
SKALERING GENNEM DIGITALISERING OG INTERNATIONALISERING 

MARKEDSAFDÆKNING VEDRØRENDE INDKØB AF KONSULENT 

GENERELLE OPLYSNINGER 

Udbuddets titel:    Markedsafdækning forud for indgåelse af aftale om: 

Udbyder: 

Adresse: 

CVR nr.: 

Dato: 

Deadline for tilbud: 

Spørgsmål og tilbud rettes til: 

Tlf. nr. og e-mail: 

PRÆSENTATION AF UDBYDENDE VIRKSOMHED 

BESKRIVELSE AF OPGAVEN UNDER MARKEDSAFDÆKNING 



Udover ovenstående beskrivelse af projektet vil tilbudsgiver blive mundtligt briefet om projektet af 
udbyder, såfremt det ønskes/er nødvendigt.  

OPGAVENS MÅL OG SUCCESKRITERIER  

Tilbudsgivers succesfulde leverance omfatter følgende målbare resultater, milepæle og delmål: 

FORVENTET KONTRAKTSUM OG TILBUDSSPECIFIKATION  

Vi forventer, at det skriftlige tilbud som minimum indeholder:  
• En kort præsentation af tilbudsgiver med referencer og historik
• Skriftlig bekræftelse på at tilbudsgiver kan leve op til de ovenfor beskrevne krav
• Angivelse af pris
• Evt. mængderabat
• Forventet tidsplan
• Evt. forudsætninger for tilbuddet
•

Vi understreger at tilbudsgiver alene må give tilbud på den efterspurgte leverance. Ydelser af 
eksekverende eller implementerende karakter kan ikke godkendes.

Det endelige tilbud vælges af udbydende virksomhed ud fra en vurdering af bedste sammenhæng 
mellem pris og kvalitet. 


	3: Bragesgade 8, 2200, København N
	4: 42049581
	2: Frame ApS
	5: 02/06/2022
	6: 16/06/2022
	7: Jesper Ring
	8: 50778840
	9: jr@openframe.org
	1: Go2Market - Holland, Sverige, Norge og England
	10: Frame er en digital platform til at forstå, lede, designe, dokumentere og certificere bæredygtigt byggeri - fra idé til færdigt byggeri.

Frame er en SaaS-løsning, hvor kunderne betaler for adgangen til vores platform på enten projektbasis eller via en flat rate aftale i en organisation til mange projekter ad gangen.
	11: Frame søger rådgivere, der kan understøtte vores vej ind på de første markeder i udlandet. Vi har har på nuværende tidspunkt identificeret Holland, Sverige, Norge og England som vores fire mest oplagte nærmarkeder ud fra et forretningsmæssigt perspektiv. Vi har nu behov for at opnå en dybdegående forståelse og kvalificering af de specifikke mekanismer og rammevilkår for bæredygtigt byggeri der gør sig gældende i de nævnte lande. Arbejdet skal danne grundlag for en egentlig strategisk beslutning og endelig investering i tilpasning af vores danske platform som der kræves for at kunne håndtere de strukturelle og processuelle krav uden for Danmark.

Rådgiverens opgave bliver:
- At afdække de overordnede juridiske rammevilkår og compliance normer, der gør sig gældende bredt indenfor EUs nye paradigme for bæredygtigt byggeri kaldet Level(s)

- At kortlægge, beskrive og sammenligne de forskellige standarder og krav der indgår på de respektive markeder indenfor bæredygtighed i byggeri

- At afdække og beskrive variationer i brugen af de gængsebæredygtighedsstandarder landene imellem, Herunder DGNB, BREEAM, og LEED

- At bistå med at udvikle en strategi og samlet roadmap for at positionere det nye vidensgrundlag kommercielt i Frames overordnet forretning

- At udvikle en business case for hvert enkelte land, der tager højde for den nødvendige tilpasning af vores platform.
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Rådgiver(ne) forventes at skulle lave et omfattende desk-research og analyse arbejde som
går på tværs af sprog, samt at kunne formidle arbejdet indadtil i Frames
produktudviklingsteam.

Som slutprodukt forventes at rådgiveren levere en specifik analyse/rapport for hvert af de
omtalte lande samt en overordnet businesscase som kan udgøre Frames strategisk
besultningsgrundlag for de næste skridt på vores internationaliserings rejse.
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