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PRZESENTATION AF UDBYDENDE VIRKSOMHED

Frame er en digital platform til at forsta, lede, designe, dokumentere og certificere
baeredygtigt byggeri - fra idé til feerdigt byggeri.

Frame er en SaaS-lgsning, hvor kunderne betaler for adgangen til vores platform pa enten
projektbasis eller via en flat rate aftale i en organisation til mange projekter ad gangen.

BESKRIVELSE AF OPGAVEN UNDER MARKEDSAFDZKNING

Frame sgger radgivere, der kan understgtte vores vej ind pa de fgrste markeder i udlandet. Vi har har pa nuveerende tidspunkt identificeret Holland, Sverige,
Norge og England som vores fire mest oplagte neermarkeder ud fra et forretningsmaessigt perspektiv. Vi har nu behov for at opna en dybdegaende forstéelse
og kvalificering af de specifikke mekanismer og rammevilkar for baeredygtigt byggeri der gor sig geeldende i de naevnte lande. Arbejdet skal danne grundlag
for en egentlig strategisk beslutning og endelig investering i tilpasning af vores danske platform som der kreeves for at kunne handtere de strukturelle og
processuelle krav uden for Danmark.

Radgiverens opgave bliver:

- At afdaekke de overordnede juridiske rammevilk&r og compliance normer, der gar sig geeldende bredt indenfor EUs nye paradigme for baeredygtigt byggeri
kaldet Level(s)

- At kortleegge, beskrive og sammenligne de forskellige standarder og krav der indgar pa de respektive markeder indenfor baeredygtighed i byggeri

- At afdeekke og beskrive variationer i brugen af de gaengsebaeredygtighedsstandarder landene imellem, Herunder DGNB, BREEAM, og LEED

- At bistd med at udvikle en strategi og samlet roadmap for at positionere det nye vidensgrundlag kommercielt i Frames overordnet forretning

- At udvikle en business case for hvert enkelte land, der tager hgjde for den ngdvendige tilpasning af vores platform.
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Udover ovenstdende beskrivelse af projektet vil tilbudsgiver blive mundtligt briefet om projektet af
udbyder, safremt det enskes/er ngdvendigt.

OPGAVENS MAL OG SUCCESKRITERIER

Tilbudsgivers succesfulde leverance omfatter folgende malbare resultater, milepesele og delmal:

Radgiver(ne) forventes at skulle lave et omfattende desk-research og analyse arbejde som
gar pa tveers af sprog, samt at kunne formidle arbejdet indadtil i Frames
produktudviklingsteam.

Som slutprodukt forventes at radgiveren levere en specifik analyse/rapport for hvert af de
omtalte lande samt en overordnet businesscase som kan udggre Frames strategisk
besultningsgrundlag for de naeste skridt pa vores internationaliserings rejse.

FORVENTET KONTRAKTSUM OG TILBUDSSPECIFIKATION

Vi forventer, at det skriftlige tilbud som minimum indeholder:
e En kort praesentation af tilbudsgiver med referencer og historik
o Skriftlig bekreeftelse pa at tilbudsgiver kan leve op til de ovenfor beskrevne krav
Angivelse af pris
Evt. meengderabat
Forventet tidsplan
Evt. forudseetninger for tilbuddet

Vi understreger at tilbudsgiver alene ma give tilbud pa den efterspurgte leverance. Ydelser af
eksekverende eller implementerende karakter kan ikke godkendes.

Det endelige tilbud velges af udbydende virksomhed ud fra en vurdering af bedste sammenhaeng
mellem pris og kvalitet.
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Rådgiver(ne) forventes at skulle lave et omfattende desk-research og analyse arbejde som
går på tværs af sprog, samt at kunne formidle arbejdet indadtil i Frames
produktudviklingsteam.

Som slutprodukt forventes at rådgiveren levere en specifik analyse/rapport for hvert af de
omtalte lande samt en overordnet businesscase som kan udgøre Frames strategisk
besultningsgrundlag for de næste skridt på vores internationaliserings rejse.
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